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Применение экономических исследований
в спорах об интеллектуальной собственности
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Интеллектуальная собственность (IP) - объекты
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Патентные войны 



«Патентные тролли» и не только…



Факторы успеха в IP спорах

 Детальный анализ фактических обстоятельств 

дела;

 Сбор всех необходимых доказательств

 Учет правоприменительной практики;

 Выбор оптимального способа защиты прав



Виды экспертных исследований в IP спорах

Критерий: стадия разбирательства

Подача иска в суд

Досудебная экспертиза Судебная экспертиза

Заключение оппонента

Заключение-

рецензия

Внесудебная 

экспертиза 

(экспертное 

заключение)

Критерий: предмет исследования

Оценка стоимости 

объекта IP

Определение объема и 

стоимости 

использования объекта 

IP

Анализ рынка, 

поведения на рынке 

и др.



Образование:

специализация + 

юриспруденция

(предпочтительно)

Опыт:

подтверждение 

навыков эксперта

«Судебное» 

портфолио

Критерии выбора эксперта



Case Study – Дело № 1

 Предмет спора – взыскание компенсации за использование 

товарного знака в размере более чем 90 миллиардов (!) рублей

 Задача № 1 – опровержение результатов оценки стоимости 

товарного знака

 Задача № 2 – определение стоимости товарного знака

В удовлетворении исковых требований о взыскании компенсации с 

Клиента было отказано



Case Study – Дело № 2

 Предмет спора – дело о нарушении антимонопольного 

законодательства

 Задача № 1 – провести корректный анализ рынка

 Задача № 2 – провести корректный анализ рыночного поведения 

Клиента. 



Вопросы?
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